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Nejvétsi jistotou je dnes sobéstacnost

Nejvétsi jistotou je dnes sobéstacnost

Podzim srazil teploty ovzdusi a na tricka oblékdame jesté svetr. Sandaly jsme
vyménili za tenisky a na noc obéas uz privirame okno. Néktefi z nas topi, jini jsou

zdrzenlivéjsi s védomim, Ze i par dnu bez zapnutého kotle snizi platby. Energeticka
krize nas strasi i vede k ostrazitosti. Ti, ktefi si pospisili, uz maji pred lety
namontovanou fotovoltaiku na stfeSe domu, nékdo pofidil v pfedstihu i tepelné
éerpadlo, nad3enci chytrych domacnosti se t&si z vlastniho bateriového ulozisté.
Vétsina z nas je vSak proti omezeni dodavek plynu ¢i elektfiny a jejich strmé
rostoucim cenam takika bezbranna. Stoupa sice poptavka po vlozkovani komind,
instalaci krbovych kamen, nahoru vsak leti i cena palivového dfeva, na samotna
kamna se ¢eka nékolik mésicl. Nejistota kolem zasobovani energiemi i jejich cen
je opravnéna. Ujistovani vlady na sile panice neubira.

Zleva: Ing. Karel Pacourek, Ing. Radek Cervin,
Mgr. Daniela Chaloupkova a Ing. Lubos Vrbata

Druzstevni zavody DraZice-strojirna s.r.o., nej-
vétsi Cesky vyrobce ohfivaci vody a vyhradni
dodavatel tepelnych ¢erpadel NIBE, v dubnu
oznamily, Ze do Zivota uvedly novou divizi DZ
Solar pro fotovoltaicka feseni. Spolecnost tim
reagovala na nebyvaly zijem o obnovitelné
zdroje a na zdraZovani energii. Diky strategické
spoluprci se spolecnosti Solax a dal$imi pred-
nimi svétovymi vyrobci fotovoltaickych kompo-
nent poskytuje kompletni produktové portfolio.
Jeho prostfednictvim umozni montdz a servis
udrzitelného a energeticky sobéstacného
systému k bydleni ¢i fungovini energetickych
systémii v mensich firmach, $kolkdch apod.
»Fotovoltaické systémy pro vyrobu elekttiny

a ukladani jejich prebytki doplnily sortiment
pro ekologické vytapéni, chlazeni, vétrani

a ohfev vody. Rozsifeni nabidky umoznuje zd-
jemctim proménit objekty na energeticky sobé-
stacné a téméf nezavislé na distribucni siti. Pro
domacnosti, firmy, organizace je to cesta jistoty,
kterd ma cenu nade vse,” sdélila Mgr. Daniela
Chaloupkova, Marketing Manager spole¢nosti.
O vizi a strategii DZ DraZice, ale také o prii-
nach nékterych sloZitosti na nasem trhu, jsem

hovotila s Ing. Karlem Pacourkem, generalnim
feditelem, Ing. Lubo$em Vrbatou, vedoucim
divize DZ Solar, a Ing. Radkem Cervinem,
vedoucim prodeje divize NIBE Energy
Systems CZ:

Znami jste jako vyrobci ohfivaca vody

s prvotfidnimi parametry a jako reprezen-
tanti zna¢ky NIBE pro CR a SR. Jak se
dnes ohfivace prodavaji? Stoupa o né
zajem z paniky, Ze nebude plyn?

Karel Pacourek: Panika na trhu je, o tom ne-
pochybujeme. Pfispiva k tomu i nase vlada,
kterd $patné komunikuje, a situaci tim jesté
zhor$uje. Ale nejen to, myslim, Ze pro zlepseni
toho nedéld tolik, kolik by mohla. Alespon za-
tim to tak vypada. V mnohém to jsou uz jen
dusledky toho, co se nefesilo, i kdyz se fesit
mohlo. Ale abych $el k véci. Prodej ohfivact
vody se drZi na stabilni tirovni, tak jako pred
lety, zidné podstatné vykyvy nepozorujeme.
Lidé vidi, Ze cena elektfiny, nikoli jen plynu, za-
vratné stoupd, a mnoho jich zvazuje, jak vlastné
a ¢im vodu ohfivat. Vice nez o ohfivace je lo-

gicky zdjem o zdsobniky, jak se dfive fikalo boj-
lery, v nichz se uchovava tepld voda na zékladé
energie ziskané napriklad ze solarnich paneli
nebo tepelnych ¢erpadel. V tomto sméru je na-
opak poptavka extrémni a musim pfiznat, ze
zakazky stthame jen s odfenyma u$ima.

Na jare jste se rozhodli nabizet uceleny sy-
stém pro vyrobu a uchovani elektfiny, to-
peni, ohfev vody. Kdy jste o této cesté za-
cali uvazovat? Bylo to dFive nez v inoru
leto3niho roku?

Lubos Vrbata: Samotna myslenka ve spolec-
nosti vznikla jesté pfed mym prichodem do
spole¢nosti na pocatku roku 2021, koneckon-
¢t proto jsem dnes tady. V dubnu letosniho
roku jsme pak oznamili vstup na trh a od
¢ervna nabizime na$ sortiment. Na spusténi
nabidky jsme se tedy pfipravovali téméf rok.
Dalo se totiz predpokladat, Ze se v energetice
odehraji velké zmény. Navic jsme méli na zd-
kladé poznatki s uvadénim tepelnych cerpa-
del do praxe pod znackou NIBE dostatek zku-
Senosti, poptavka silila, a nejen fajnsmekii

o takova feseni stali. A protoze jsme zavedeni
vyrobci ohfivacii, a mame vyborny sortiment
severské znacky NIBE, usoudili jsme, ze by
bylo $koda nenabidnout ucelena feseni, kdyz
jednotlivosti funguji. Ddvalo nam to smysl,
bylo jen tieba predstavu zaramovat tak, aby to
vie davalo hlavu a patu.

Karel Pacourek: A to celé by se nepodarilo
pravé bez nasich dvou kolegii Radka Cervina

a Lubose Vrbaty, ale i dalSich specialistu, ktefi
cely koncept dali dohromady, sehnali lidi, po-
starali se o dodavatele a vybudovali v extrémné
kratké dobé partnerskou sit montdznich firem.
Byl to nadlidsky vykon, ale prokazalo se, Ze
kdyz déte tymu prostor k seberealizaci, spravné
motivujete, a nezdrzujete hloupostmi a nadby-
te¢nymi poradami, daji se véci do pohybu.

Zda se to skoro jako zazrak, zZe jste pfi ne-
dostatku femeslinikd a dalSich odbornych
kapacit v Cesku pres léto postavili sit
partnerd, s nimiz nyni spolupracujete pfi
obsluze zajemci o tepelna cerpadla, foto-
voltaiku. Vazné jste to stihli tak rychle?

Karel Pacourek: Jsme sice korporit, ale

s autonomnéj$im rozhodovanim, nez je ob-
vyklé. Jsme tym stiedni firmy, ktery, kdyz se
na néé¢em dohodne, tak to udéla. Zadny napad
neprochdzi slozitym principem schvalovini,
zkoumani, namitek, nehleddme davody, pro¢
néco nejde, ale naopak. Snazime se o to, aby se
moc nemluvilo, ale délalo. Loni v 1été jsme se
prosté rozhodili, Ze do toho pujdeme. Cilevé-
domé jsme se zacali pfipravovat na to, Ze se
staneme viditelnym hrd¢em na trhu. Chtéli
jsme vytvofit tfeti nohu nasich aktivit, tedy fo-
tovoltaiku, kdyZ uz jsme méli to ostatni, co do



trojice patfi. A trefili jsme to, aniz jsme tusili,
co se bude dit na vychod od nas. Navic plati,
ze privatni business pfitahuje ty nejlepéi,
anam se podatilo takové lidi do naseho ma-
nagementu ziskat. A véfim, ze i v pfipadé, kdy
by valka Ruska a Ukrajiny nevypukla, bychom
méli co nabidnout tém, ktefi by usilovali o Se-
trné energetické zdroje.

Ale na rovinu - i pro nas to byla velkd vyzva.
Museli jsme najit v Asii $pickové a spolehlivé
vyrobce jednotlivych komponent pro fotovol-
taiku. Nakupujeme tam, mame garantovanou
nejvyssi kvalitu a vime, Ze nami nabizené sy-
stémy patfi k tomu nemodernéjsimu, co se

v Evropé da sehnat. Obavam se, ze v tomto
sméru bude Stary kontinent asijské vyrobce
jen tézko dohanét.

Druhy ofi$ek byla partnerska sit. Vybudovali
jsme ji, dnes Ceskou republiku obsluhuje vice
nez 80 spolupracujicich firem. To samé nyni
rozjizdime pro Slovensko. Neni to ale jen o tom
domluvit se, ale tyto firmy skolit, pfedavat urci-
té know-how. Nejde jen o to v dobé vysoké
poptavky nékomu néco namontovat a dl nic
nefedit. Pro nds je podstatné spravné poradit

a drzet servis. Je to tedy také o vztahu k zaka-
znikovi, o perfektnich sluzbach, o nasi povésti,
referencich, a hlavné o dlouhodobé dobré za-
kaznické zku$enosti. Vyrabime, kontrolujeme,
radime, snazime se to délat poctivé. Nikdy jsme
také nebyli nejlevnéjsi, patfili jsme k cenovému
stfedu, a to bychom si chtéli udrzet.

Zajem vefejnosti nyni pfevysSuje vase moz-
nosti. Jak to fesite?

Radek Cervin: Snazime se nikomu neslibovat
nemozné, pristupujeme k zakdzkam rozumné,
neupfednostiujeme nikoho, nepodvadime.
Také nepredrazujeme, neni nasim cilem za rok
dva vydélat hromadu penéz a pak zmizet. Pak
v$echno hodit pfes palubu. Chceme na trhu

s touto nabidkou ztistat a rozsitovat ji.
Pravdou je, Ze napiiklad poptavka po tepelnych
cerpadlech je od zac¢atku roku enormni a za-
jem rozhodné neklesa.
Jen za prvni polovinu
roku jsme piijali dvakrat
vice objednavek, nez
jsme prodali tepelnych
cerpadel za minuly rok.
Vysledkem bohuzel je
znacné delsi ¢ekaci do-
ba. Stile nas brzdi nedo-
statek komponent. Na
druhou stranu neotli-
me, posilujeme vyrobni
kapacity a véfime, Ze do-
jde ke zlepseni v dohled-
né dobé.

Lubos Vrbata: Co se
tyce vysoké poptavky,
vici nasim partnerm
vzdy transparentné ko-

DZD bateriovy systém
Trinity B58

Koupelna s designovym ohrivaéem vody

munikujeme dostupnost sortimentu, a tim lze
adekvatné fidit o¢ekdvani koncovych klient.
Transparentnost je v této dobé velmi dilezita.
Fotovoltaika propojuje celé nase vyrobkové
portfolio, je to zastre$eni nasich soucasnych
moznosti, a to budeme dale zdokonalovat.
Do nasi ¢innosti fotovoltaika také prinasi
novy prvek. Jde o moznost vyrobit si vlastni
energii. VSechny ostatni produkty se doposa-
vad zamértovaly na to, jak energii, kterou
mém k dispozici, mohu co nejefektivnéji
vyuzit, a podporuji tak trend energetickych
uspor. Dohromady to pak v§echno do sebe
velmi dobfe zapada.

Radek Cervin: Uvedli jsme na trh tepelné
cerpadlo systému vzduch-voda NIBE $2125.
Toto zafizeni s vysokou ucinnosti pfi vytapé-
ni, chlazeni a ohfevu vody je charakteristické
velmi tichym provozem a nadstandardné vy-
sokym vykonem v klimatickych podminkach
mirného pasu. Maximalni
vystupni teplota je az
75 °C a md vysoky chla-
dici vykon. Diky moz-
nosti trifaizového napd-
jeni je idedlni pro
kombinaci s fotovoltaic-
kou elektrarnou, coz
jesté vice prispiva k op-
. timalizaci u¢innosti
a dosazeni maximal-
nich spor. Za jeho vy-
vojem stéla snaha posu-
nout hranice moznosti
tepelnych cerpadel.
A dovolim si Fici, Ze se
to povedlo. Na$ trh je
pomérné specificky vel-
kym mnozstvim rekon-
strukci, kdy je potieba
vysoka teplota pro
star$i otopné systémy.
NIBE $2125 disponuje
vystupni teplotou az

30I1ZvHa &

75 °C, coz je idealni pro takové systémy.

Na druhou stranu ma i vyssi chadici vykon

nez jeho predchudce, a diky tomu se stava
idedlnim i pro moderni stavby s aktivnimi sy-
stémy chlazeni. Navic je v na§em produktovém
portfoliu také prodej klimatizace, a to jen do-
pliuje ucelena feseni, jez jsme schopni predlo-
zit. Nechceme ale zustat jen u tohoto. Nasim
zakaznikim bychom radi poskytovali i nabi-
jecku aut. Zaciname pravé nyni.

Karel Pacourek: Rad bych zduraznil, Ze pri-
oritou je pro nas domaci a slovensky trh. Pre-
jeme si, abychom se zapsali do povédomi ve-
fejnosti nejen precizni a smysluplnou
dodavkou, ale i vstiicnym servisem. Kdyz bu-
deme mit dobré reference, udrzime se. Budu-
jeme certifikovanou sit, ktera ruci za spokoje-
nost klienta.

NeuvaZujete jesté o vlastni vyrobé fotovol-
taickych panelu?

Karel Pacourek: To urité ne. Nez bychom
néjakou fabriku postavili, bylo by nutné absol-
vovat neskutecné byrokratickou cestu, mezi tim
by nds projekt zastaral a veskeré usili by $lo vni-
ve¢. V nasdi zemi je viechno zdlouhavé, nepruz-
né i drahé. To bychom museli stavét bud v Asii,
nebo v USA. Tam se to vyplati. Investovat mu-
site tam, kde to je efektivni. Administrativa

v Cesku by nas znicila. I to vypovida o tom, ze
stat neplni svoji funkci. Nepodporuje to, co by
ckonomice prospélo, brzdi nesmyslnymi pied-
pisy. I to je pak jedna z pfi¢in nejistoty, v niz se
nyni nachdzime. I to, Ze je nedostatek femeslni-
ki, ma na svédomi hloupé rozhodovani statu,
zkostnatélé $kolstvi, které neprodukuje takové
odborniky, ktefi jsou pro chod jednotlivych od-
vétvi potiebni. Remesla jsou znicend. Za spo-
le¢né penize by prece méla byt strategie vzdéla-
vani uplné jing, nez je dnes, je-li viibec néjaka.
O tom, ze nesezenete zednika, pokryvace,
feznika, lakyrnika, o tom se mluvi uz ¢tvrtsto-
leti. Jenom mluvi.



Nejen domacnosti se snazi byt stéle vice

a do urcité miry nezavislé na statu. Mizete
vyhovét i firmam? Treba takovym, které
pusobi ve dvou budovach - dvou ,rodin-
nych” domech? Nebo i takovym, které ma-
ji velké haly a rady by byly z hlediska elek-
tfiny sobéstaéné?

Lubos Vrbata: Zatim spise plnime pfani ma-
jitelum rodinnych domku, pfipadné mensim
zivnostnikiim. Drobnym firmdm také umime
vyhoveét, obsluha téch vétsich je teprve pred
nami. Vie je jen otazkou ¢asu. My jsme zacali
pred par mésici, takZe na dalsi expanzi se mu-
sime zodpovédné pripravit. Neni nasim cilem
ziskat v kratkém case spousty zakazek, u kte-
rych pak nedokazeme dostat svym zavazkam.
Za vysledky prace klientim ruc¢ime vlastnim
jménem. Jsme zvykli dostat svému slovu.
Nase tepelna ¢erpadla jsou vhodna nejen pro
rezidenéni segment, ale také pro priamyslovy
¢i komer¢ni. V posledni dobé evidujeme né-
kolikanasobné vyssi poptavku i od majitela fi-
rem ¢i provozovateli velkych objekti. A jsme
za to radi. Priprava takovych zalezitosti zabere
nékolik mésicii, mozna let, a zde skute¢né ne-
ni na co cekat, protoze tepelné cerpadlo vzdy
bude ekologické a udrzitelné feseni vytapéni.

Radek Cervin: Dnes je éekaci doba na cer-
padla od nékolika mésicti az po rok a pul. Ale
na tom se zatim nic ménit neda. Az opadne
panika, az se trh srovnd, bude poptavka a na-
bidka ve vétsi rovnovéze. Chapeme pocit stra-
chu lidi, obavy, Ze v zimé nebude ¢im topit.
Kapacita vyroby se zvedne, jakmile se ustali
dodavky komponent. Vétsi strach mame do
budoucna o montdzni kapacity.

Karel Pacourek: Postupné se posunujeme
dal. Od fijna uz bereme zakazky i pro bytové
domy. Také se kapacitné pfipravujeme na ob-
sluhu obci, protoze pravé od nich pozadavky
vyrazné rostou.

Jak nékterym zakaznikim vysvétlujete,
Ze FeSenim pro né napriklad tepelné cer-
padlo neni?

Radek Cervin: Tézko. Ta panika je tak velkd,
ze lidi prestavaji logicky uvazovat. Vim, Ze je
nepotési, kdyz se snazime argumentovat, ze pro
nékoho tepelné cerpadlo vhodné je, pro néko-
ho nikoli. Ale mdme firemni svédomi, tak na
rovinu fikime, kdy a komu se cerpadlo vyplati,
akdy ne. Je nesmysl montovat ho tam, kde to
nepiinese minimalni Gsporu. Chceme, aby lidi
uvazovali. Na druhé strané vime, Ze na trhu ne-
ni nic, co by poskytovalo energii zadarmo. My
mame feseni, které déva technicky a ekologicky
smysl. Kdyz nékam nepasuje, musi zdjemce vo-
lit jiny zpuisob. Vzdy kazdy poZadavek posuzu-
jeme individudlné. Zakazniky nechceme uva-
dét v omyl, nechceme rozdavat nadéje, které se
ukazou jako liché.

A firmy? V soucasnosti je jejich poptavka po
cerpadlech obrovska. Proto se peclivé pripravu-
jeme i na jejich obsluhu, ale jak jiZ bylo feceno,

absolutné nejsme nyni schopni vyhovét viem
pravé ted, pred zimou.

Kde viude mohou byt fotovoltaické pane-
ly, pokud je zakaznik nechce na stfese své-
ho obydli nebo pracovisté? Mohou se na-
chazet na strese kulny, garaze, na zahradé,
na pozemku?

Lubos Vrbata: Vidy zdlezi, na jakém objektu
je uvazovano nad realizaci fotovoltaiky. Napri-
klad v ramci dotacniho titulu Nova zelena uspo-
ram je stanoveno, ze systém musi byt umistén na
rodinném domé, jiné stavbé plnici doplikovou
funkci ke stavbé rodinného domu ¢i jiné specidl-
ni konstrukei uzpusobené tak, aby neomezovala
rist vegetace a jeji udrzbu. Kupfikladu zminéna
garaz je urcité vhodna pro vyuziti instalace foto-
voltaiky, pokud tomu nebrani dalsi vlivy jako
mozné zastinéni stfechy a podobné.

DZD Sluneénice S3

Moznost ziskat dotaci z programu Nova
zelena asporam na fotovoltaiku pro rodin-
ny dim je vic nez motivaéni. Jaka maze
byt jeji vySe a jak to funguje v praxi?

Lubos Vrbata: Dotace jsou aktudlné nastaveny
velmi §tédfe: na fotovoltaiku tak Ize ziskat az
225000 K. V této castce je zahrnut i 10% bo-
nus pro strukturdlné postizené kraje Ustecky,
Karlovarsky a Moravskoslezsky. Vyse dotace se
lisi dle vybraného systému a jeho technickych
parametrii, mizZe pokryt az 50 % celkové inves-
tice. Zadatel mize v kombinaci s dal§imi pod-
porovanymi opatfenimi ziskat je$té tzv. kombi-
nacni bonus 10 000 K¢, a to naptiklad pfi
instalaci fotovoltaiky soubézné s domaci dobije-
ci stanici pro elektromobil. Zadatelem o podpo-
ru muze byt pouze: vlastnik stavajiciho rodin-
ného domu, stavebnik nového rodinného

domu, nabyvatel nového rodinného domu

(v postaveni zadatele mize byt také zdjemce

o koupi nového rodinného domu, ktery tento
zajem prokaze pisemnou dohodou uzavienou
se stavebnikem nebo prvnim vlastnikem tohoto
domu) nebo osoba, které svéd¢i pravo stavby.

Je spoéitano, jak vzroste cena nemovitosti
se solary, cerpadlem, baterii? Jak se to
promitne do pojisténi?

Lubos Vrbata: Prostym pohledem by se dala
tato ¢astka vycislit jako hodnota zafizeni foto-
voltaické elektrarny, ktera byla instalovana, sa-
moziejmé zohlednujici opotfebeni technologie
casem. Nicméné myslim si, Ze spravnéjsi pohled
je hodnota tispory na energiich, kterou zafizeni
dokaze vygenerovat za dobu své Zivotnosti.
Vzhledem k dramaticky rostoucim cendm ener-
gii je vybaveni nemovitosti dobfe navrzenou fo-
tovoltaickou elektrarnou z pohledu mozného
prodeje nemovitosti velmi perspektivni.

Névratnost, Uspora energie, sobésta¢nost,
jistota. To jsou pojmy, s nimiz se operuje
nejvice. Co majiteli domu vase feseni na-
bidne pfedevsim?

Radek €ervin: Navratnost se dnes velmi tézko
vycisluje, protoze ceny elekttiny i plynu jsou
denné jiné. Pfesto to viichni chtéji védét. Doka-
zeme odpovédét, jaké jsou provozni naklady

v soucasné dobé. Navratnost se posuzuje tézko,
protoze nikdo nedokéze predikovat, kolik bude
cena elektfiny za rok, natoz za pét let. My umi-
me nabidnout kvalitni dodavku od poradenstvi
aZ po montdz a nasledny servis. Cili: zdkazniku,
nejsi na to sam, kdyz budes potrebovat, jsme ti
nablizku. Jestli s nami uspoti klient platby za
energii, to je dnes k debaté, v pfipadé kombinace
cerpadlo a solary, véetné ulozisté, urdité. Jisté je,
ze konci vytapeéni elektrokotlem nebo elektricky-
mi rohozemi. Myslenka, Ze s fotovoltaickou
elektrarnou Ize takovy systém dnes provozovat,
je lichd. Produkce fotovoltaiky je v zimé mini-
malni, proti tomu potfeba tepla na vytipéni ma-
ximalni. Uspora proti elektrickému vytapéni tak
je az pétinasobnd. Porovnani s plynem zalezi na
cené od prislusného provozovatele, ale da se fici,
ze provoz tepelného ¢erpadla bude vzdy mini-
malné o jednu tfetinu levnéjsi. Nejvétsi jistotou
je dnes sobéstacnost, tedy nezavislost na dodav-
kach energii od statu. To je nyni ten nejvétsi be-
nefit. Za rok dva to miize byt jiné, ale prvek so-
béstacnosti uz zustane velmi podstatny.

Co bylo manazersky a podnikatelsky nej-

Karel Pacourek: Asi sehnat schopné lidi, kteri
maji schopnost a chut se rozhodovat. Zodpo-
védnost nyni nese schopny tym, ktery pracuje
na tom, abychom udrzeli smér, ktery jsme zvoli-
li. Abychom udrzeli pozici, abychom vykopli
nahoru, co jsme zacali. Lidi musi sami néco
chtit, pak to pujde.

za odpovédi podékovala Eva Brixi



